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Il contratto internazionale n. 7

In vigore dal 1 Maggio Stampato 4/93

MODULO DI CONTRATTO UFFICIALE (diritti riservati)

Predisposto dal Consiglio Internazionale delle Associazioni dei commmer-
cianti di pelli ICHSLTA) e dal Consiglio Internazionale dei Conciatori
(ICT).

Pubblicato dal Consiglio Internazionale delle Associazioni dei commercianti
di pelli (ICHSLTA).

CONTRATTO INTERNAZIONALE N.7 — PELLI FINITE

Avvertenza - Per le vendite C.I.F. le clausole 8 ¢ 19.3 devono considerarsi
cancellate. Per le vendite C & F devono considerar§i cancellate le clausole
8, 13 e 19.3, nonché ogni riferimento all’assicurazione contenuto nella clau-
sola 14. Per le vendite FOB devono considerarsi cancellate le clausole 9,13
¢ 14.8, nonché ogni riferimento all’assicurazione contenuto nella clausola 14.

VENDITORE:
COMPRATORE:
DATA DEL CONTRATTO:

1. CONDIZIONI PARTICOLARI

Noi, sopraindicato Venditore e sopraindicato Compratore, abbiamo oggi
stipulato un contratto di compravendita a tutte le condizioni particolari e
generali contenute nel presente contratto.

Indicare qui: Condizioni (inserire: CIF, C & F, FOB, Delivered, Trasporto
e Assicurazione pagati, Trasporto pagato, Franco automezzo/vagone, Fran-
co magazzino, ecc.) Quantita; Marca/Descrizione; Campionamento; Qua-
lita/Selezione/Analisi chimica; Indicazioni per il colore; Peso/Superficie/
Spessore; Prezzo; Modalita di pesatura e misurazione; Periodo di imbarco;
Porto di imbarco/Luogo di accettazione; Porto di destinazione/Luogo di
consegna; Luogo di pesatura/Ispezione; Istituto per controllo misure; As-
sicurazione; Pagamento.

Ogni altra pattuizione speciale.

Luogo di Ispezione:
Luogo di Arbitrato:
Luogo di Appello:
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DEFINIZIONI

Per la definizione del termine pelle si fa riferimento al Glossario
internazionale dei termini relativi alle pelli edito dal Consiglio Inter-
nazionale dei Conciatori (ICT).

I termini ’giorni’> o ”’mesi”’ devono intendersi
il calendario.

Il primo giorno utile per I’imbarco ¢ quello successivo alla data del
contratto, salvo diversa pattuizione.

Ogni riferimento a mezzi di trasporto, nel presente contratto, com-
prende le navi, ovvero se applicabile, ogni altro mezzo di trasporto
per acqua, aria e/o terra. Qundo il termine mezzo ¢ riferito ad un
mezzo di trasporto marittimo vale ad indicare una nave classificata
100A1 dal Lloyd Register (o equivalente classe di altri registri na-
vali), che rilascia polizze di carico ed ¢ idonea allo stivaggio ed al tra-
sporto della merce.

L’espressione "’polizza di carico’ indica la polizza di carico maritti-
ma o, quando siano usati altri mezzi di trasporto, i corrispondenti
documenti di trasporto.

La condizione *’Delivered’’ indicata alla clausola 1. si riferisce esclu-
sivamente al prezzo e significa che gli oneri e le spese necessari per
consegnare la merce nel luogo di consegna sono a carico del vendi-
tore, con la sola eccezione di dazi, diritti e tasse doganali. Sotto
ogni altro riflesso il contratto rimane per vendita CIF.

Il Kg. si considera equivalente a 2,2046 libbre inglesi.

Il mq. si considera equivalente a 10,7643 piedi quadrati inglesi.

Il piede quadrato si considera equivalente a 30,48 X 30,48 cm.

Il piede quadrato ¢ pari a 12 X 12 pollici.

Con Dl’espressione ’forza maggiore’’ si comprendono: caso fortuito,
sciopero, serrata, lotte operaie, vertenze sindacali, guerre, provvedi-
menti governativi, sommosse, tumulti, incendi, inondazioni, epidemie.
Ogni comunicazione ¢ validamente fatta per telefono (a condizione
che venga immediatamente confermata per lettera) o con ’invio di
telegramma, telex o telefax.
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correnti’’ secondo

QUALITA

Le pelli devono essere di buona qualita media mercantile della de-
scrizione.

Per ogni differenza essenziale e/o inferioritd di qualitd deve essere
accordato un abbuono.

Se nella clausola 1 ¢ stabilita una specifica fonte di approvvigio-
namento e si puod dimostrare che la consegna non proviene da quel-
la fonte pud essere fatto un reclamo.



3.2 1l venditore non da garanzie di alcun genere, in modo esplicito o
implicito, scritte, orali o di legge, in ordine alla commerciabilita e
utilizzazione (delle pelli) per uno scopo specifico.

4. VENDITA SU CAMPIONE

4.1 Se le pelli sono vendute a campione, il campione deve rispettare una
»’buona qualitd media’’ del lotto. Qualora il campione debba rap-
presentare una scelta, esso deve comprendere tutte le scelte contenute
nel lotto imbarcato, salvo diversa pattuizione.

4.2 Se il contratto ¢ condizionato al gradimento di un campione da par-
te del compratore, tale campione deve essere presentato e approvato
o respinto entro il termine previsto dalla clausola 1.

5. QUANTITA
5.1 Sara intesa con una tolleranza del 5% in pili 0 in meno, ma in caso
di inadempienza non si terra conto di detta tolleranza.

5.2 Le proporzioni relative alle scelte non possono variare oltre il 10%
per ogni scelta, salvo patto contrario.

6. INDICAZIONI RELATIVE AL COLORE

6.1 Le indicazioni dei colori e/0 I’approvazione dei controcampioni del
venditore devono essere effettuate come precisato nella clausola 1 ma
in ogni caso non piu tardi di 45 giorni prima della data in cui deve
avvenire I’imbarco, salvo patto contrario. Se tali istruzioni e/o ap-
provazione dei controcampioni del venditore sono ritardate dal com-
pratore oltre tale termine, il venditore ha diritto di annullare il con-
tratto o prorogarlo senza pregiudizio del suo diritto di fare reclamo
per inadempimento.

7. MARCATURA

7.1 Le pelli devono essere imballate in modo da permetterne I’identifi-
cazione secondo le indicazioni contenute nella clausola 1 e gli imbal-
laggi devono essere chiaramente marcati indicando il contenuto e spe-
cificando i dati essenziali relativi al contenuto in conformita alla di-
stinta d’imballo che deve essere fornita insieme ai documenti.

7.2 Se le pelli sono vendute a superficie, questa deve essere marcata su
ogni pezzo in modo da essere leggibile a destino, salvo patto contra-
rio.

7.3 Quando pelli di differenti categorie arrivano senza sufficiente marca-
tura, ogni spesa per riassortimento sara a carico del venditore.

8. DESTINAZIONE E NOLO (Applicabile solo quando la vendita ¢ fatta
alla condizione FOB)

8.1 Il compratore deve dichiarare la destinazione entro otto giorni dal ri-

cevimento di apposita richiesta del venditore, ma non ¢ obbligato a
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fare tale dichiarazione prima degli otto giorni che precedono I’inizio
del periodo utile per I’imbarco.

Il venditore che sia incaricato di prenotare la stiva, esegue tale opera-
zione come mandatario del compratore e deve farlo alle tariffe cor-
renti e alle migliori condizioni da lui ottenibili. Il venditore non sara
responsabile del ritardo d’imbarco se la stiva non puo essere ottenuta.
Appena il venditore ¢ a conoscenza che la stiva non puo essere otte-
nuta entro il periodo fissato per I’'imbarco, deve darne comunicazione
al compratore chiedendo il benestare per I’imbarco sul primo vapore
disponibile per il porto di destinazione dichiarato; in mancanza di
tale benestare la consegna della merce si effettua al porto di imbarco/
luogo di accettazione.

Se il nolo ¢ prenotato dal compratore, questi deve comunicare tempe-
stivamente il nome o i dati di identificazione del mezzo di trasporto,
nonche le date di partenza. Il compratore non avra diritto ad alcun
reclamo nei confronti del venditore per ritardato imbarco, qualora la
partenza fosse ritardata oltre il termine contrattuale previsto per ’im-
barco, o il mezzo di trasporto rifiutasse o non fosse in grado di rice-
vere la merce o parte di essa, o dichiarasse chiuse le operazioni di im-
barco prima del termine precedentemente indicato.

VARIAZIONI DEL NOLO

Le variazioni del nolo competono alla parte tenuta al pagamento del
nolo.

Se il contratto prevede un trasporto marittimo e il compratore succes-
sivamente chiede che le pelli siano spedite per via aerea, egli sara re-
sponsabile per il pagamento della differenza tra il nolo marittimo e il
nolo aereo e per ogni altra spesa di rilievo conseguente.

IMBARCO

L’imbarco deve essere effettuato su un mezzo di trasporto e dimo-
strato con polizza di carico, certificato di spedizione o ricevuta o po-
lizza aerea secondo i casi; la consegna puo essere diretta o indiretta,
con liberta di trasbordo.

La data della polizza dicarico costituisce prova della data di imbarco
in mancanza di documentata prova contraria.

Ove sia d’uso, saranno fornite polizze di carico con l’indicazione
“’merce imbarcata’’. Le polizze di carico per merce in container po-
tranno recare la data del giorno in cui la merce viene consegnata nel
luogo di accettazione/porto di imbarco e tale data deve corrisponde-
re a quella in cui viene completata la consegna del lotto fatturato.
Salvo diversa pattuizione inserita nella clausola 1. ogni imbarco par-
ziale in esecuzione del presente contratto dovra rispettare tutte le con-



dizioni contrattuali.

10.5 Le pelli vendute con termine condizionato alla disponibilita di stiva

saranno considerate come imbarcate in tempo utile qualora lo spazio
sia stato prenotato tempestivamente su un vapore programmato per
la partenza entro il periodo stabilito per I’imbarco e I’imbarco a
mezzo del vapore prenotato sia avvenuto entro un mese dall’ultimo
giorno utile per I’'imbarco. Il venditore che invochi la protezione di
questa clausola deve dare pronta comunicazione e presentare prova
della prenotazione originale e della data di partenza coi documenti di
imbarco.

10.6 Qualora un imbarco sia impedito da cause di forza maggiore, il pe-
riodo concesso nella clausola 1. per quell’imbarco sara prorogato di
sette settimane, dopo di che il contratto sara annullato per quell’im-
barco, salvo che non venga concordata un’ulteriore proroga.

10.7 11 venditore deve avvisare il compratore di ogni ritardo rispetto alla
data di imbarco il pili presto possibile ed in ogni caso prima dell’ul-
timo giorno fissato per ’imbarco. Nessuna penalita consegue se I’im-
barco ¢ ritardato fino a 28 giorni purché sia stata effettuata regolare
notifica.

11. AVVISO D’IMBARCO

11.1 L’avviso di imbarco con gli elementi necessari per stabilire il valore
delle pelli, recante il numero o i dati di identificazione del mezzo di
trasporto, oppure, se la merce viaggia in container, il mezzo di tra-
sporto programmato, il numero dei containers e, possibilmente, il
nome dell’agente devono essere trasmessi dal venditore il pitt presto
possibile. Il nome o i dati di identificazione del mezzo di trasporto,
se diversi da quelli previsti, devono essere comunicati appena co-
nosciuti.

12. RISCHIO E PROPRIETA

12.1 Le pelli rimangono a rischio del venditore fino a quando sono conse-
gnate a bordo del vapore, oppure, quando sia previsto, nel luogo di
accettazione come da clausola 1. Da quel momento il compratore as-
sume il rischio per ogni perdita o danno purche gli altri obblighi del
del venditore siano stati adempiuti e cio nonostante che la proprieta
delle pelli non sia passata al compratore.

12.2 Le pelli consegnate resteranno di proprieta del venditore fino a
quando non sia stato effettuato il pagamento integrale unitamente ad
ogni altro onere direttamente e strettamente relativo a questo specifi-
co contratto.

12.3 Il compratore sara autorizzato a manipolare, utilizzare o altrimenti
disporre di dette pelli nel periodo in cui esse rimangono di proprieta
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del venditore. In questo caso il compratore assume la figura del
mandatario del venditore ai fini della vendita ed ¢ obbligato per lo
importo totale dovuto dal compratore al venditore.

La presente clausola di riserva della proprietd non autorizza il com-
pratore a restituire le pelli o a rifiutare o ritardare il pagamento mo-
tivando che la proprieta non € stata ancora trasferita, né pud costi-
tuire un rapporto di agenzia.

ASSICURAZIONE

Il venditore dovra procurare polizze/certificati di assicurazione marit-
tima che contengano le clausole dell’Institute Commodity Trades
Clauses (A), dell’Institute War Clauses (Commodity Trades),dell’In-
stitute Strikes Clauses (Commodity Trades) che coprano le pelli al
prezzo di contratto maggiorato del 20%, che contengano la clausola
il carico sopra coperta si considera assicurato ad un premio da
convenire”’ (qualsiasi premio aggiuntivo sara a carico del venditore)
e che, infine, prevedano il pagamento di tutti i danni riconosciuti nel-
la valuta del contratto.

I rischi di guerra sono assicurati soltanto con la consueta clausola di
comunicazione. Ogni variazione del premio per la copertura dei ri-
schi di guerra successiva alla data di questo contratto compete al
compratore.

DOCUMENTI

I documenti consistono nelle fatture e serie completa delle polizze di
carico o garanzia soddisfacente per le copie mancanti e/o degli ordi-
ni di consegna (questi ultimi controfirmati da una banca, da un me-
diatore marittimo, dal capitano o dal primo ufficiale se cosi richie-
sto) e polizze/certificati di assicurazione e, dove sia richiesto, distinte
o certificati di peso e/0 quantitd e/o misure.

I certificati sanitari, certificati di origine e/o altri certificati ottenibili
nel Paese d’imbarco e/o di origine, devono essere forniti, se richie-
sti, a spese del venditore. Le fatture consolari e i relativi diritti di
legalizzazione sono a carico del compratore, se vengono richiesti do-
po la data del contratto. Il compratore dovra fornire tempestivamen-
te al venditore un elenco dettagliato dei documenti che gli occorrono.
Qualora le polizze di carico e/o polizze/certificati di assicurazione o
altri documenti richiesti ai sensi della clausola 14.2 non venissero for-
niti, il compratore deve essere messo nella stessa situazione in cui si
sarebbe trovato se tali documenti gli fossero stati forniti.

I documenti viaggiano a rischio del venditore fino alla loro presen-
tazione al compratore o al suo delegato.
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1l compratore dovra accettare i documenti contenenti la clausola del-
la >’Chamber of Shipping”’ relativa alle deviazioni per causa di guer-
ra e/o qualsiasi altra clausola ufficiale riconosciuta per rischi di guer-
ra.

11 venditore & responsabile di tutte le spese extra che si dovranno so-

stenere a causa di una tardiva presentazione dei documenti, salvo
che la causa del ritardo sia a lui non imputabile.

Se il trasbordo comporta I’emissione di nuove polizze di carico il
pagamento deve essere effettuato contro presentazione dei nuovi do-
cumenti. Se richiesto, il venditore dovra provare che I'imbarco ¢ sta-
to effettuato entro il termine previsto da questo contratto.

In caso di vendita CIF e C & F il venditore deve fornire al compra-
tore polizze di carico con nolo pagato, oppure, se il nolo € pagabile
a destino, deve provvedere al pagamento con un mezzo che non

comporti per il compratore esborsi che siano in contrasto con quanto
stipulato nel presente contratto.

FATTURAZIONE

Le fatture saranno basate sulla distinta del numero dei pezzi e/o dei
pesi e/0 delle misure emesse dal venditore.

Il numero dei pezzi e se necessario le misure e i pesi contenuti in cia-
scun collo devono risultare dalla distinta.

In caso di perdita totale, la fattura del venditore sara considerata de-
finitiva.

In caso di imbarchi parziali, ogni singolo imbarco sara regolato se-
paratamente.

PAGAMENTO

Le tratte su banche sono emesse per conto e rischio del compratore
che ne garantisce il pagamento.

Se il pagamento € convenuto contro documenti all’arrivo, il paga-
mento stesso deve avere luogo non piu tardi della data in cui il mez-
zo di trasporto/container sarebbe dovuto arrivare al porto di destina-
zione/luogo di consegna se la durata del trasporto fosse stata quella
prevista al momento dell’imbarco, ma in nessun caso oltre novanta
giorni dalla data della polizza di carico: in caso di trasporto via
aerea, stradale o ferroviaria, non piu tardi di 30 giorni.

Se il compratore non effettua il pagamento secondo le condizioni sta-
bilite dal presente contratto, e tale mancato pagamento sia effettiva-
mente imputabile a restrizione governative intervenute dopo la firma
del presente contratto, il venditore puo recedere dal contratto in
qualsiasi momento prima dell’offerta dell’integrale pagamento da par-
te del compratore, e con diffida ad adempiere entro sette giorni. Il
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contratto si riterra immediatamente risolto e il venditore puo esercita-
re le facolta che la clausola 24 riconosce a ciascuna parte nel caso di
insolvenza dell’altra parte, procedendo come previsto in detta clauso-
la per la determinazione del danno: nessun altro diritto pud sorgere
in relazione a questo mancato pagamento.

Qualora il mezzo di trasporto venga ufficialmente dichiarato perduto,
il pagamento come stabilito nella clausola 1 diventa dovuto alla pri-
ma presentazione dei documenti.

Se il compratore non ritira i documenti dopo I’arrivo delle pelli al
luogo di destino, diventa responsabile di ogni spesa di magazzinaggio
e di ogni altra spesa che pud aver causato per non aver tempestiva-
mente perfezionato il ritiro.

Se il compratore rifiuta o trascura di sdoganare la merce ovvero di
prenderne possesso entro un determinato termine causando il seque-
stro da parte della dogana, egli sara responsabile per I’integrale valo-
re di fattura e di ogni altra spesa che ne sia derivata, indipendente-
mente dal fatto che possa prendere possesso della merce o meno.

MISURAZIONE

Il compratore ha il diritto di far controllare a sue spese la misura da
uno degli istituti previsti nella lista concordata tra I'I.C.T. e
I’ICHSLTA e depositata il primo gennaio dell’anno in cui & stipulato
il presente contratto nella sede delle due associazioni. Il prelevamen-
to dei campioni puo essere effettuato con la supervisione di un rap-
presentante del venditore, se cosi ¢ richiesto.

Nel caso di controversia sulla misura, un campione minimo del 5%,
o minore per accordo tra le parti, che sara rappresetativo dell’intera
partita, deve essere tratto da imballaggi originali, condizionato e mi-
surato come precisato nel >’Manuale pratico per la misurazione delle
pelli mediante misuratrice a piuoli’> dell’I.C.T.

Nessun conguaglio sara effettuato per differenze di superficie uguali
o inferiori al 2% per le pelli rigide e al 3% per quelle pit morbide
ed elastiche, come precisato nel >’Manuale pratico per la misurazione
delle pelli mediante misuratrice a piuoli’” dell’ICT (sull’intero lotto e
non su singole pelli), ma, qualora tali limiti vengano superati il con-
guaglio sara effettuato calcolando tutta la differenza.

La misurazione deve essere effettuata come previsto nella clausola
2.7, salvo diversa condizione inserita nella clausola 1.

PESATURA
Le pelli vendute a peso devono essere fatturate in base ai pesi netti
di conceria.
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ISPEZIONE

Salvo diverso accordo,l’ispezione deve effettuarsi nel luogo di conse-
gna.

Ove I’ispezione sia impedita da cause di forza maggiore, il comprato-
re manterra i suoi diritti.

(applicabile solo alle vendite F.O.B.) Quando non sia pattuito che le
pelli devono essere approvate dal compratore prima del loro imbarco,
I’esame delle pelli da parte del compratore avra luogo, salvo diversa
pattuizione, nel porto di destinazione/luogo di consegna indicato dal
compratore.

RECLAMI

Ogni perdita o danneggiamento di colli deve essere notificato dal
compratore agli assicuratori o al loro agente e al vettore delle pelli,
in conformita alle condizioni di polizza.

Qualita, descrizione, misure, peso e/o condizione della merce saranno
considerate approvate se il compratore finale non notifichera un re-
clamo entro quattordici giorni dall’arrivo delle pelli al luogo di ispe-
zione o dall’immagazzinaggio a disposizione del compratore (i com-
pratori intermedi avranno 4 giorni in piu) e in ogni caso non oltre i
28 giorni dall’ultimo giorno di sbarco al porto di destino/luogo di
consegna.

Il compratore deve conservare il lotto nelle condizioni originali a di-
sposizione per la necessaria ispezione, ma almeno 1’80% della quan-
tita deve essere in una condizione chiaramente identificabile col suo
stato originale, a meno che il venditore abbia acconsentito altrimenti.
Nel caso di calo delle pelli superiore alla tolleranza precisata nella
clausola 17.3 non sara preso in considerazione alcun reclamo sulla
misura a meno che sia accompagnato contemporaneamente 0 succes-
sivamente da un certificato basato sulla macchina misuratrice mecca-
nica a piuoli ed emessa da una organizzazione neutrale accettata dal-
le parti.

L’esistenza di una controversia per difetto di qualita, descrizione,
misura, quantita, peso e/o condizione non pud in nessun caso costi-
tuire motivo di rifiuto di pagamento. Il compratore deve accettare i
documenti, purche siano regolari, senza pregiudizio dei propri diritti.
Il venditore ¢ tenuto a rispondere ai reclami immediatamente ¢ co-
mungque non oltre cinque giorni lavorativi.

RIFIUTO

In caso di abbuono per difetto di qualita imputabile al venditore il
cul ammontare sia pari o superiore al 10% del prezzo di contratto,
il compratore avra facolta di ritirare le pelli con ’abbuono,oppure di
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rifiutarle senza pregiudizio dei propri diritti. Questa clausola non
impedisce agli arbitri di autorizzare il rifiuto della merce quando ri-
tengano che si tratti di una consegna ’’anormale’’.

Nel caso sia stabilito dagli arbitri il rifiuto o vi sia accordo in tal
senso tra le parti, il venditore ha il diritto di chiedere la restituzione
dell’intero lotto nella sua composizione originaria e il venditore potra
respingere ogni reclamo per pelli che non siano pit nelle condizioni
originarie o che siano state tagliate o modificate in qualche modo.
Qualora la merce sia stata rifiutata il compratore non ¢ obbligato ad
accettarne la sostituzione.

Se la decisione arbitrale consente il rifiuto il compratore deve mette-
re le pelli a disposizione del venditore nel luogo di ispezione.

INADEMPIENZA

Quando vi sia inadempimento la parte inadempiente & tenuta al ri-
sarcimento dei danni.

In caso di inadempienza del venditore i danni si intenderanno limita-
ti alla differenza fra il prezzo di contratto e il valore di mercato delle
pelli corrente il settimo giorno successivo alla data in cui si & verifi-
cata 'inadempienza a meno che gli arbitri ritengano che vi siano mo-
tivi per non attenersi a questa regola.

In caso di inadempienza del compratore, il venditore, a sua assoluta
discrezione ha facolta di prendere qualsiasi provvedimento ritenga
utile nell’interesse delle pelli, a rischio e spese del compratore, e avra
il diritto di risolvere il contratto con richiesta dei danni, se ve ne fos-
sero, entro sette giorni dalla data dell’inadempienza. I danni saranno
limitati come previsto nella clausola 22.2.

Qualora il compratore non effettui i pagamenti nei termini previsti
e/0 ometta di dare istruzioni per I’imbarco e/o rifiuti una consegna
all’epoca convenuta, il venditore avra facoltd di non consegnare i
lotti non ancora spediti a fronte del presente e di ogni altro contrat-
to stipulato con il medesimo compratore, senza pregiudizio per i
rispettivi diritti e azioni.

AVVISO DI FORZA MAGGIORE

La parte che invoca la causa di forza maggiore dovra darne comuni-

cazione il piu presto possibile e, a richiesta, fornire prova soddisfa-
cente della causa di forza maggiore.

INSOLVENZA

Si riterra inadempiente, e come tale verra trattata, la parte che ante-
riormente all’esecuzione di questo contratto sospenda i pagamenti,
compia un atto che preluda al fallimento, comunichi a eventuali cre-
ditori di non essere in grado di far fronte ai propri debiti o di avere
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sospeso i pagamenti o di essere in procinto di sospendere il paga-
mento dei propri debiti, convochi, chieda o tenga una riunione dei
propri creditori o per deliberare la liquidazione (salvo che si tratti
della volontaria cessazione di una ditta solvente) ovvero chieda uffi-
cialmente una moratoria, o faccia presentare una domanda di liqui-
dazione, o nomini un liquidatore.

L’altra parte, previa comunicazione, indipendentemente dal fallimen-
to o dalla liquidazione, ¢ autorizzata a dichiarare risolto il contratto
come si trattasse di inadempimento e procedere alla vendita o all’ac-
quisto in danno, secondo il caso ed il prezzo di vendita o di acquisto
in danno costituira la base per il regolamento dei danni.

Se una delle parti non fosse soddisfatta del prezzo di detta rivendita
o riacquisto, la questione sara deferita in arbitrato. Qualora la ven-
dita o ’acquisto in danno non vengano effettuati, ai fini del regola-
mento dei danni si terra conto del prezzo di mercato delle pelli cor-
rente il giorno successivo a quello in cui una delle suddette circostan-
ze si ¢ verificata. In caso di mancato accordo il prezzo di mercato
sara fissato mediante arbitrato.

ARBITRATO ED APPELLO

Ogni controversia insorta in relazione al presente contratto dovra
possibilmente essere sistemata mediante trattative amichevoli, fallite
le quali sara decisa mediante arbitrato, conformemente alle consuetu-
dini mercantili e secondo le norme d’arbitrato e di appello consegui-
bili nella localita a tal fine indicata nella clausola 1.

Nessuna delle parti pud far ricorso all’Autorita giudiziaria in rela-
zione al presente contratto fino a quando la controversia non sia sta-
ta decisa mediante il procedimento arbitrale qui previsto (salva I’ipo-
tesi in seguito precisata) e quindi solo allo scopo di ottenere I’esecu-
zione della decisione arbitrale.

Se nel paese al quale appartiene la localita indicata per I’arbitrato
non esiste apposita organizzazione arbitrale, la controversia sara ri-
solta in conformita alle disposizioni contenute nella clausola 26.

I pagamenti determinati dalla decisione arbitrale sono immediata-
mente esigibili e devono essere regolati entro quattordici giorni, salvo
ricorso in appello o piu lungo termine concesso dagli arbitri di primo
grado o di appello.

Qualora una delle parti non esegua tempestivamente e integralmente
la decisione arbitrale di primo grado o, eventualmente, di appello
emessa in ordine a controversia insorta con riferimento al presente
contratto, I’organizzazione di categoria del Paese nel quale la deci-
sione ¢ stata emessa, sia che rappresenti i compratori o i venditori,
pud darne comunicazione - salvi i divieti di legge - allICHSLTA e
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all’ICT, che a loro volta ne possono dare comunicazione alle rispet-
tive organizzazioni di categoria aderenti.

L’associazione che denuncia il caso di inadempienza ed ogni orga-
nizzazione di categoria aderente allICHSLTA e all’ICT possono,
salvi i divieti di legge, pubblicare la notizia dell’inadempienza al pro-
prio albo o comunque informare i singoli membri col mezzo ritenuto
piu efficace. Le parti contraenti di questo contratto accettano espres-
samente quanto previsto dalla presente clausola.

26. LEGGE APPLICABILE AL CONTRATTO

26.1 Al fini dell’arbitrato, dell’appello e di ogni procedimento legale ed
allo scopo di stabilirne la validita formale e sostanziale, questo con-
tratto si considera concluso nel paese in cui ¢ situata la localita indi-
cata per I’arbitrato ed ivi da eseguirsi in modo che la legge di quel
Paese sia applicabile al contratto nonostante ogni diversa indicazione
o riferimento all’offerta, all’accettazione, al luogo di pagamento,
al luogo dell’appello o altro.

26.2 Le parti contraenti che risiedono o svolgono la loro attivita in paese
diverso da quello della localita all’arbitrato, ai fini dei procedimenti
legali saranno considerate come abitualmente residenti o svolgenti la
propria attivita presso il consolato del paese di residenza o sede di
affari esistente nella localita indicata per ’arbitrato o nel luogo piu
vicino ad essa.

26.3 Le notifiche di atti legali ad una parte saranno validamente effettuate
(nonostante ogni contraria norma di legge o consuetudinaria) se I’av-
viso del procedimento ¢ lasciato presso il detto consolato e se copia
dello stesso avviso viene spedita per raccomandata all’indirizzo della
parte interessata.

26.4 La Convenzione dell’ONU relativa ai contratti di vendita internazio-
nale di cose mobili (Vienna 1980) non si applica al presente contratto.

27. TESTO
27.1 1l Testo redatto in inglese ¢ decisivo.

IL VENDITORE IL COMPRATORE
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